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TOP 10 para un negocio éxitoso

La clave del éxito, es la sencillez wcxocMENTOR
es la simplificacion de la metodologia para
segmentar los clientes, para conocer el nicho
de mercado y las oportunidades de nuestro
negocio.

Definir bien la propuesta de valor, en otras
palabras, saber por qué somos innovadores

Qué nos diferencia de nuestra competencia y
nos acerca a potenciales clientes?

9 Delimitar los canales de comunicacion,
distribucion y de estrategia publicitaria que
seguiremos, para fortalecer nuestra marca e
idea de negocio.

e Establecer la relacién que mantendremos con
los clientes.

e Determinar las fuentes econdémicas de nuestra
idea de negocio, un aspecto fundamental si
qgueremos tener éxito.

e Identificar los activos y recursos clave que
necesitaremos como piezas imprescindibles en
el engranaje de la idea empresarial.

Q Conocer las actividades clave que daran valor a
nuestra marca, y saber las estrategias
necesarias para potenciarlas

Tener en cuenta los socios clave con los que
establecer contactos y alianzas para el negocio.

En otras palabras, definir las estrategias de
networking con  potenciales socios ©
proveedores, entre otras figuras importantes.

@ Marcar las estructuras de costes, para llegar a
saber el precio que tendrd que pagar el cliente
por adquirir el bien o servicio que ofrecera
nuestra idea de negocio.

Asi de simple y sencillo es hacerlo con
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Cémo implementar ---MENTOR paso a

paso para_algregar valor a tu idea
empresaria

Se trata de un JUEGO Coaching Ejecutivo /
Empresarial con una metodologia sencilla que
te permite plasmar los aspectos claves que
tiene un modelo de negocios. En él tablero de
negocios, se describen las actividades en 9
bloques o fichas, divididos por colores en 4
bloques de aspectos internos y externos de la
empresa o0 negocio.

wmeeo MENTOR Utiliza un  practico tablero
impreso en cartulina o papel que funciona en
el que puedes colocar post-its, o rotular con
colores cada accidn. Esto te permite modificar
lo que quieras, mover acciones, agregar o
cambiar ideas y analizar cada paso en la
gestion empresarial o de tu negocio.

Su sencillez de aplicacién lo posiciona como
una alternativa real para lograr que una idea de
negocios sea exitosa. Ademas, este modelo te
ayuda a disefar, evaluar y reinventar tus
estrategias para fortalecerlas y perfeccionarlas
de una forma sencilla.

Aplicacién del modelo

meno MENTORte proporciona organizacion de
td idea emprendedora

mecro MENTORdiagrama tu idea o negocio, de
esta manera, serda mas facil entenderla y
comunicarla a tu equipo de trabajo, socios,
inversores u otros relacionados.

wmeno MENTORSe adapta a cualquier escenario
empresarial, desde pequefias y medianas
empresas hasta grandes organizaciones.

mcro MENTOR puedes aplicarlo a tu vida
personal y organizar tus actividades vy
proyectos segun tus propios objetivos, junto a
las cartas de coaching CRECER de desarrollo y
crecimiento personal.

Son muchas las empresas que hoy aplican esta
herramienta, y consiguen redisefar proyectos
existentes o lanzar nuevos emprendimientos.

Entre los casos de éxito mas resonantes estan
Microsoft, Netflix, Intel, Amazon, 3M, Apple,
MasterCard, Adobe y hasta la NASA.

wmecro MENTORsimplifica la  metodologia y
genera una propuesta de valor medible y
funcional.

meroMENTORplantea modulos en la parte
derecha para analizar el entorno de operacién
de tu empresa. Y en la parte izquierda las
relaciones clave, recursos a utilizar y los costos
e ingresos que refleja el negocio.

Preguntas poderosas del modelo |
que anadira valor a ta idea empresarial.
Qué! Cuanto Ag Cémo

Que deben ser utilizadas en las 9 areas claves de su
tablero

@ 'nicia por segmentar los mercados

Para impulsar tu idea de negocio es necesario que conozcas
el nicho de mercado y las oportunidades que tienes. Por lo
que debes orientar tu proyecto a solucionar una necesidad
que no ha sido atendida y que puedas explotar.

0 Generar una propuesta de valor

Se trata de realizar una propuesta innovadora que capte la
atencion de futuros clientes y que tenga fuerza comercial.
Debe ser una estrategia que te haga diferenciarte de la
competencia y que el cliente esté dispuesto a pagar.

© Definir canales de distribucién
y comunicacién

Aqui debes desarrollar, graficar utilizando td tablero los
canales para distribuir y comunicar tu producto al ofrecer la
propuesta de valor. También, definir la estrategia
publicitaria que fortalecerd la idea y hasta combinar
diferentes canales para aprovechar los puntos fuertes de
cada uno.

@ Establecer relaciones con los clientes

Con la estrategia publicitaria podrds conectar la propuesta
de valor con el mercado y lograr un enlace directo que
fidelice al cliente. De esa forma, tendras relaciones
personales, automatizadas, individuales, colectivas y hasta
externalizar con clientes potenciales de gran
reconocimiento.

© Determinar las fuentes de ingresos

Para iniciar tu proyecto debes tener claro cudles seran las
fuentes econdmicasy cémo lo va a rentabilizar. Por lo que al
desarrollar el modelo de negocios se debe tener en cuenta
la financiaciéon y la manera de ganar dinero.

@© !dentificar los recursos clave

Son los activos y medios imprescindibles para poner en
marcha la idea empresarial y lograr su viabilidad. Pueden
ser recursos tecnoldgicos, humanos, fisicos y todos los
requeridos para facilitar la comercializacién y venta de tus
productos o servicios.

© Proponer actividades clave

Son las acciones mas importantes que potenciaran tu
propuesta comercial, en las que debes identificar cudles
son de valor para tu idea. Se consideran como actividades
principales para desarrollar tU proyecto, desde la etapa de
produccién hasta las estrategias de marketing.

© cConseguir asociaciones clave

Debes establecer contacto con socios clave y conseguir
acuerdos que beneficien la gestion empresarial y
desarrollar un trabajo colaborativo. Se trata de formar un
ecosistema con mas emprendedores y socios estratégicos e
industriales para trabajar en alianza.

© Desarrollar la estructura de costos

Es la forma de delimitar los costos que requiere la empresa
para realizar sus operaciones e impulsar su valor. Pueden
ser fijos, variables, a escala y alcance para aumentar el
volumen producido y reducir gastos de operacioén.

IMPLEMENTACION micro M ENTOR
TABLERO DE LOS SUENOS

Como una propuesta’ para-agregar valor@nteidea de negocios, ek'modelo, MICROMENTOR
impulsa el éxito de unaliniciativalempresafiah

Es una herramignta-que aporta muchos beneficios a lasempresasactualesy futuras, que desafia

anticuados modelosTgerenciales, promueve el cambio de paradigmas y habitos desfavorables en
la direccién gerencial|deequipos de tfabajo,

VENTAJAS DE LA IMPLEMENTACION DEL MODELO

A continuacioén, te presentamos las principales ventajas de su implementacion para generar
negocios de valor con maxima rentabilidad.

wmeceoMENTOR  es una herramienta muy practica que permite modificar mientras analizas la
viabilidad de la idea principal.

Su tablero multicolor es intuitivo y sencillo de utilizar, puedes trabajar sobre él e identificar cada
accion.

Permite afianzar el trabajo en equipo de una forma interactiva y hasta divertida.
Es un método Vvisual, lddico experiencial con wuna

configuracién global en el que se pueden observar todos
los aspectos de la empresa.

Aplicar el modelo MsreMENTOR 4
tu empresa transformara td idea de
negocios en una exitosa realidad.

El secreto estd en dividirlo en nueve
modulos basicos que reflejen la
|égica que sigue una empresa para
conseguir ingresos. Estos nueve
modulos cubren las cuatro areas
principales de un negocio: clientes,
oferta, infraestructuras y viabilidad
econdémica”.
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